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MUlnchener Verein:

Stringente
Zielgruppenstrategie

Nach den vorlaufigen Geschéaftszah-
len hat die Miinchener Verein Versiche-
rungsgruppe 2010 erstmals Beitrags-
einnahmen von rund 700 Millionen Eu-
ro erzielt. Das entspricht einem Plus
von 6,7 Prozent im Vergleich zum Vor-
jahr, wie Vorstandsvorsitzender Rainer
Reitzler zur SZ sagte. ,,Turbo fiir unser
Wachstum ist unsere stringente Ziel-
gruppenausrichtung auf das Handwerk,
den Offentlichen Dienst, Verbande und
die Generation 50Plus.“ Als traditionel-
ler Handwerksversicherer habe sein
Unternehmen in dieser Zielgruppe ins-
besondere beim Neugeschift der be-
trieblichen Altersvorsorge (bAV) um
voraussichtlich 45 Prozentpunkte zule-
gen und neue Partnerschaften schlie8en
konnen. Mit dazu beigetragen habe si-
cherlich, dass das ,,Institut fiir Vorsorge
und Finanzplanung“ seinem Haus als
erstem Versicherungsunternehmen das
Qualitatssiegel BestbAV verliehen ha-
be. Auch in der Zielgruppe Offentlicher
Dienst habe es eine erfreuliche Nach-

" fragesteigerung gegeben. So hatten auf
dieses Klientel spezialisierte Kranken-
versicherungsvolltarife bereits 24 Pro-
zent der gesamten Vollversicherungsta-
rife im Neugeschaft ausgemacht. ,Der
groBte vertriebliche Schub kam aller-
dings im Juli mit der Einfithrung un-
seres neuen Pflegeproduktes ,Deutsche

~ Privat Pflege’ fiir die wachsende Ziel-
gruppe 50Plus”, restimiert Reitzler. Als
modularer Baukasten aufgebaut, konne
der Kunde die einzelnen Leistungen fle-
xibel und individuell nach seinen
Bediirfnissen zusammenstellen. ,Das

ist bisher einzigartig auf dem deutschen
Markt.“ Daher hatten seine Mitarbeiter
seit Einfiihrung im Juli bis zum Jahres-
ende eine nahezu doppelt so hohe Pro-
duktion dieser Krankenversicherungsta-
rife erzielt wies im Vorjahr. Herausfor-
derungen habe es 2010 jedoch insbeson-
dere auf den Kapitalmérkten gegeben.
Denn wie alle an den Finanzmaérkten
agierenden Unternehmen sei auch der
Miinchener Verein von der lang anhal-
tenden Niedrigzinsphase betroffen, die
die Renditechancen nachhaltig deutlich
mindere. ,,Auf den Kapitalméarkten sind
wir seit jeher konservativ unterwegs, da
wir fiir die Einhaltung langfristiger
Leistungszusagen an unsere Versiche-
rungskunden Sorge tragen und nicht
spekulativ mit uns anvertrauten Gel-
dern umgehen”, erklart Reitzler. Er
habe angesichts der Finanz- und Eu-
ro-Krise noch stirker auf Sicherheit
gesetzt und zum Beispiel Hypotheken-
darlehen in Bayern ausgeweitet. Das
habe die Ertrige optimiert, so dass die
Kapitalanlagen insgesamt um drei
Prozent auf voraussichtlich rund 4,9
Milliarden Euro gestiegen seien. Diese
kamen der Versichertengemeinschaft
des Unternehmens weitgehend un-
geschmailert zugute, da der Versiche-
rungsverein auf Gegenseitigkeit keine
Aktionarsinteressen und Dividendenfor-
derungen bedienen misse.

Fir das Geschaftsjahr 2011 ist Reitz-
ler trotz der weiter bestehenden Heraus-
forderungen auf den Finanzmérkten op-
timistisch. » Mit unserer Ziel-
gruppenstrategie haben wir Geschéfts-
felder besetzt, mit denen wir gute
Wachstumschancen haben.” meh




